
Toastmasters デジタル広告キャンペーンのフェーズ2に向けた準備はお済みですか？ キャンペーンが始まる前に、
大勢のクラブ入会希望者を集め、入会してもらうのに役立つヒントをお届けします。この効果的な取り組みはすべて
キャン 
ペーン中に役立ちますが、www.toastmasters.org の「Find a Club（クラブを見つける）」機能を通じてクラブ
に連絡してくる入会希望者の勧誘にも役立ちます。

1.	� クラブの情報を更新する。クラブの担当者が前回、Club Central（クラブセントラル）にアクセスして「Club 
Contact and Meeting Information（クラブの連絡先・例会情報）」が最新のものであることを確認したのはい
つでしたか？ この情報は、少なくとも年1回更新し、正確であることを確認する必要があります。

2.	 Eメールをチェックする。少なくとも1日おきにEメールをチェックし、クラブに連絡して来た人がいないか確認
することを習慣にしてください。

3.	 すべてのEメールに返信する。クラブに連絡してきた人がいた場合は、必ず48時間以内に返信しましょう。クラ
ブに連絡をくれる人は入会に非常に興味を持っているため、必ず連絡を取ってください。駐車場と例会の会場へ
のアクセスについての情報を返信に含めておくと、役に立ちます。

4.	 ゲストとしての参加を勧める。クラブに問い合わせがあった場合は、返信に必ず次回の例会についての情報を含
めて、ゲストとして出席するよう促してください。例会がどのように行われるかを理解する最善の方法は、実際
に出席してもらうことです。

5.	 ゲストをフォローアップする。入会希望者に例会に出席してもらうだけでは不十分です。例会の後、48時間以内
にすべてのゲストに連絡し、質問があるかどうか尋ねて、クラブに入会してもらうためにあらゆる努力を払って
ください。詳しくは「ゲストEメールのフォローアップ」を参照してください。相手がクラブへの入会に関心が
ない場合は、時間を割いて問い合わせてくれたことに感謝し、その人の幸運を祈ってください。
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